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Firmenprofil / Herausforderungen

new HESTA ist ein weltweit tatiges Maschinenbauunternehmen mit dem Fokus auf der Entwicklung, der
Herstellung sowie des Vertriebs von Extrusionsblasformmaschinen. Als Nischenprodukt in der
Kunststoffverarbeitung lassen sich mit Extrusionsblasformmaschinen Hohlkorper mit unterschiedlichen
Wandstarken und komplexen Formen herstellen.

Neben einfachen Shampoo- oder Medizinflaschen gibt es hochkomplexe Produkte wie Treibstofftanks
oder Medizintechnikprodukte, die mit HESTA Maschinen hergestellt werden konnen. HESTA hat weltweit
Kunden sowohl bei kleinen Hidden Champions als auch bei Konzernen der Kunststoffverarbeitungs-,
Verpackungs-, Pharma- und Medizintechnikindustrie.

Hochqualitative Maschinentechnologie bei kundenindividueller Auslegung der Maschinen wird heute mit
immer kurzer Lieferzeit und gunstigen Preisen gefordert. Hier muss sich new HESTA mit Innovationen und
Resilienz gegen eine Vielzahl an Wettbewerbern behaupten.
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Investitionsziele

Referenzmaschinen von new HESTA gibt es in der ganzen Welt. Dennoch wird es immer schwieriger den
Kunden ,ihre® individuelle Maschine im Angebotsprozess mit allen neuen Innovationen nahe zu bringen.

Auf Messen versuchen wir ebenfalls viele Kunden mit unseren Maschinen live zu uberzeugen — auf Grund
der hohen Varianz und limitierten Ressourcen (Working Capital und Standgrof3e) oft mit der fur den
Kunden falschen Maschine.

Mit dem Projekt ,Interaktive Modelle zur kundenindividuellen Onlinevermarktung mit AR und VR"
wollen wir unseren weltweiten Kunden ohne Reisekosten einen Einblick in deren individuelle Maschine
geben. Im optimalen Fall erhoffen wir uns durch das Platzieren einer new HESTA Maschine in AR in der
Produktionshalle des Kunden die finale Kaufentscheidung zu erhalten. Der Kunde kann so live in
realistischer GroRRe sehen, wie die Maschine bei sich in der Produktion aussieht.

Auf der grof3en Branchenmesse K 2025 wollen wir unser komplettes Portfolio inkl. zwei neu entwickelten
und noch gar nicht produzierten Maschinenreihen digital mit Hilfe von AR und VR prasentieren.
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Simon Schafer
Geschaftsfuhrer

~Wir haben uns 2024 entschieden von unserem vorherigen Partner mit der

CAD/PLM-Umgebung zu INNEO zu wechseln, weil wir der Meinung sind,
dass INNEO uns in Zukunft weiterbringt.

Nach einer reibungslosen Ubernahme von Creo und Windchill und einem

,gerauschlosen Update der Umgebung®, beginnen wir diese Potenziale
Jetzt zu heben.”
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Jetzt Beispiel entdecken

Testen Sie jetzt selbst die Ansicht der Maschine HMDE 310/360/420 E als interaktives 3D-Modell in
NeoSpace. Einfach hier im Browser ansehen: https://neospace.io/ozd~L

© HESTA TwistControll

Die neue HESTA TwistControll HMI besitzt ein performantes Hochkant-24"-
Touchdisplay und bietet unseren Kunden deutliche Vorteile:

« Intuitive Bedienung: Funktionen sind logisch angeordnet und mit klaren
Symbolen und Strukturen erkennbar

« TwistControll-Drehrad erleichtert die Schnellanwahl wichtiger Funktionen und
kann die Achspositioniel chrittweise steuern

« Intelligente Dashboards, Echtzeitdaten und Predictive-Maintenance-Funktionen
unterstiitzen den Kunden

« MQTT / OPC UA-Einbindung in Ihre digitale Umgebung jederzeit moglich
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Ergebnisse und Nutzen

INNEO hat uns dabei unterstutzt unser Maschinenportfolio mit Hilfe der Software NeoSpace zu
digitalisieren. Aus den nativen CAD-Daten aus der PTC-Familie heraus werden hoch performante,
qualitativ gut aussehende 3D-Modelle in Augmented und Virtual Reality generiert. Regelmafige Reviews
und Abgleiche mit Fotos von bereits produzierten Maschinen sichern die Qualitat der Ergebnisse.

Die Prasentation der Modelle erfolgt auf der Messe mit ultragro3em Bildschirm und VR-Brillen. Zu den
Stammkunden wird zusatzliche Laufkundschaft auf den Messestand durch das Interesse an AR und VR

gelockt.

Beim Kundenbesuch erfolgt die Prasentation durch Notebook/Beamer sowie in der Produktionshalle auf
den Handys der Kunden.

Direktkontakt
Sie wunschen weitere Informationen zu dieser Referenz? Unser Kunde gibt Ihnen gerne auch direkt
Auskunft. Fragen Sie uns einfach nach den Kontaktdaten: INNEO Infocenter, E-Mail: ic@inneo.com
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